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CONHECA OS

SEGUROS INOVADORES

PARA SUA FROTA

Seguro

Seguro CASCO ONIBUS

RC ONIBUS/APP | Parceria
\ | LIVONIUS e ESSOR

Qrapelia

Antes de dar a partida em qualquer viagem, seguranca ¢ item fundamental.
Pensando nisso, a Livonius em parceria com a Essor Seguros, traz ac mercado
a solucao definitiva em seguro para 6nibus e micro-6nibus.

Corretor, entre em contato com a Livonius e confira as muitas
vantagens de um seguro inovador e de excelente custo-beneficio.

SEGURO RC ONIBUS/APP SEGURO CASCO ONIBUS

Emissao de Apdlice/Endossos (até 48 horas) Cobertura completa (colisao, incéndio e roubo)
Custos especiais para frotistas Indenizagio integral (perda total)
Descontos especiais (6nibus escolares)

Carro reserva para terceiros (de 7 a |5 dias) c benefici usi froti
Atendimento humanizado s vitimas (DPVAT/APP/RCO) usto-beneficio (vantagens exclusivas para frotistas)

Programa Preventivo para Motoristas Emissao de Apdlice (a mais rapida do mercado)

Operadora Seguradora ’

ﬁVQZ@iM&” essor p

tendada em 1SSS se g uros

Assisténcia 24 horas (acidentes e pane)

Processos SUSEP: Seguro RCO/APP n°s 15414.901412/2013-05 e 15414.901413/2013-41; Seguro Casco Onibus n° 15414.900673/2013-08.

www.essor.com.br/livonius  fb.com/essorseguros (51) 3224-8555

contato@livoniusparcerias.com.br
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Se fosse um casamento, seriam
as bodas de prata. 25 anos. Esta ¢
a idade que o SINCOR-DF acaba
de completar e vale a pena lembrar
o0 que a sigla representa: nds somos
o Sindicato dos Corretores de Se-
guros, Empresas Corretoras de Se-
guros, Capitalizacao e Previdéncia
Privada no Distrito Federal.

Lendo o nome, parece muita coi-
sa... E é mesmo! O SINCOR-DF
representa os elos essenciais da ca-
deia corretora e seguradora do Dis-
trito Federal, um setor importan-
tissimo para a sociedade nio sé da
capital federal, mas também de todo
o Brasil. Basta lembrar que, como
negécio, o ramo de seguros movi-
menta bilhdes de reais anualmente
e assegura empregos para milhares
de pessoas em todo o pais. Isso tudo
sem falar no mais importante: a pro-
tegao para vidas e bens que contam
com Nossos Servigos.

Ao longo desses 25
nio foram poucas as vitdrias do
SINCOR-DE Nem haveria aqui
espago para recordar todas, entio,
usar especialmente uma

anos,

vamos
como exemplo: a inauguragio da
nova sede. Esta importante conquis-
ta ¢ recente, mais precisamente, de
2011. Foram quase cinco anos do
inicio do processo a efetiva inaugu-
ragdo, numa histéria de lutas que in-
cluiu diversas etapas como a compra
de um imdvel anterior, a venda dele
por problemas diversos, a aquisi¢do
de outro imdvel, a elaboragio de
projeto, a reforma.

Valeu cada passo dessa caminha-
da, porque hoje o mercado de se-
guros conta com um espago privile-
giadissimo no coragao da capital da

Dorival Alves de Sousa

Reptblica, o Setor Comercial Sul.
Alids, e nesta edi¢io da revista lem-
bramos isto em uma das reportagens,
a estrutura do SINCOR-DF estd a
disposicao dos associados. Hd uma
sala de reunides e um pequeno audi-
tério a sua disposicao. Traga seu clien-
te, faca o treinamento de sua equipe
aqui, enfim, use uma estrutura que foi
construida exatamente para isto, para
facilitar a vida dos associados.

Se as vitdrias foram significativas
neste um quarto de século, as batalhas
continuam. E vamos manter a defesa
dos interesses da nossa categoria. Em
uma época em que convivemos com
falsas empresas e falsos profissionais
oferecendo os detestdveis “seguros pi-
ratas’, a nossa uniio ¢ essencial para
reforcar a médxima: seguro, sé6 com
corretor de seguros. E com empresas
seguradoras sérias, reais, que fazem
parte de um setor amplamente regu-
lamentado, controlado e com garan-
tias efetivas para o segurado.

Para marcar o aniversdrio do
SINCOR-DE promovemos a ji
tradicional festa do mercado de se-
guros, quando entregamos ainda o
XIII Troféu Alvorada. Quando fa-
lamos que esta ¢ a maior honraria
do setor em Brasilia ndo é exagero,
afinal, os vencedores sao escolhidos
pelos préprios associados.

Parabéns a vocé pelos 25 anos do
seu Sindicato e uma étima leitura!

Doidoomoooan
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Zurich Seguros, multina-

cional de origem suica e
presente no Brasil hd mais
e 30 anos, em seu proces-
so de expansio na regido Centro-
-Oeste, conta com a experiéncia
de Jefferson Guimaraes, gerente
Comercial da Zurich Seguros Filial
Brasilia, para ampliar o relaciona-
mento entre a seguradora e correto-
res de seguros do Distrito Federal.
O executivo acumula experiéncia de
20 anos, tendo atuado, no DE em
empresas nacionais e internacionais
do mercado segurador.

A unica holding focada em Seguro de Pessoas do pais chegou no Distrito Federal.

Jefferson Guimaraes, que tem
como foco atuar no desenvolvi-
mento de negdcios de empresas,
destaca o potencial da regiao.
“O Distrito Federal ¢ impor-
tante para Zurich Seguros nio
s6 para ampliar a participagio
da seguradora no mercado, mas
também para auxiliar os corre-
tores a crescer suas carteiras nesta
regido”, enfatiza. A Filial da Zurich
Seguros em Brasilia também conta
com Carlos Cavalcante, gerente de
Bancassurance, canal ligado a ban-
cos e cooperativas.

Jefferson
0 0 0o

&

ZURICH
Seguros

A unidade da Zurich na capi-
tal federal funciona de segunda a
sexta-feira, das 08h30 as 17h30,
no Edificio Assis Chateaubriand
sobreloja 20, no SRTVS quadra
701 bloco 1, e atende pelo telefone
3967 5656. ©

Muito prazer, somos o Grupo Life Brasil!

Se vocé Corretor guer:
Ganhar mais dinheiro?

Realmente fazer a diferenca?
Ter sucesso com Seguro de Pessoas?

VO3 L0
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Ter mais condigoes de ganhar da concorréncia?
Se tornar um profissional diferenciado em um mercado inexplorado?

Ser um Corretor Premium e ser treinado com as técnicas, ferramentas e
habilidades de um campeac?

Faca parte do Grupo Life Brasil, a Gnica empresa autorizada a praticaro
metodo PROTECOACHING®,

Estamos no coragdo do Mercado Segurador da cidade.

Faga uma visita em nossa filial e surpreenda-se com o nosso

trabalho e atendimento!

GrupoLifeBrasil

SECURD DA SUA VIDA

505 0Qd. 03 n® 170 Bl. A Lote 150 - Ed. Capemisa - Asa 5ul - Brasilia/DF

ae

Fone: (61) 3047-8190 - www.grupolifebrasil.com.br
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Voz da experiéncia
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fundamentais para o bom profissional corretor de seguros

mercado de seguros no

Brasil progrediu bastante,

mas ainda hd muito es-

pago para crescimento. A
avaliagdo vem de alguém com 71
anos de vida, quase 25 deles dedi-
cados ao ramo de seguros no Dis-
trito Federal. José Augusto Tucci
Nunes avalia que o pais tem um
largo campo a ser explorado na
drea de seguros, especialmente em
comparagao com paises como os
Estados Unidos: “eu brinco que o
americano faz seguro até do pen-
te. Qualquer coisa ele faz seguro,
porque jd estd na mentalidade,
estd na cultura”.

Paulista da capital, Tucci veio
para Brasilia no fim da adolescén-
cia, na década de 1960, j4 para tra-
balhar. Naqueles tempos, ele ainda
nao era corretor de seguros, e sim
bancirio. Na verdade, desenvolveu
uma carreira longa e de sucesso no
setor, tendo gerenciado vérias agén-
cias. A transi¢do para os seguros
aconteceu naturalmente, em 1990.
“Naquela época, gerente de banco,
assim como ¢ hoje, tinha suas me-
tas de producio de tudo quanto é
segmento, ¢ uma delas era seguro.
Eu vendia muito seguro”, recorda.

Tucci também atua como cor-
retor de imdveis e usa a atividade
para incentivar ainda mais a venda

4110 00 00 SINCOR-DF

de seguros. “Todos os imdveis que
administro, exijo que se faga se-
guro de incéndio. Paralelamente,
vai acabar fazendo seguro de fian-
ca locaticia ou cau¢io”. Hoje, ele
trabalha em um escritério domi-
ciliar, no Lago Sul: “Eu tinha trés
escritérios, acabava que eu nao
tinha tempo de ficar em nenhum.
Entdo, fui eliminando”.

Apesar dos muitos anos de expe-
riéncia profissional, Tucci faz ques-
tao de participar dos treinamentos
oferecidos pelas seguradoras. “Para
o corretor de seguros ter mais ca-
pacidade profissional, ele tem de
ter bastante treinamento pelas se-
guradoras. Mesmo aqueles que jd
fizeram treinamento, é sempre im-
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portante fazer uma reciclagem. Eu
nao deixo de fazer! Quando tem,
sou 0 nimero um a me candidatar
e fico 14 o dia inteiro, porque sem-
pre tem uma mudanga, uma novi-
dade e precisa refrescar a cabega da
gente”, garante.

Para quem estd comegando
como corretor de seguro, José Au-
gusto Tucci Nunes conclui com
uma dica: “relacionamento ¢ tudo.
Eu procuro andar o mdximo pos-
sivel na rua, porque encontro um
amigo, um conhecido e falo ‘td
aqui o meu cartdo de corretor de
seguros’. Um dia, o amigo diz ‘es-
cuta, tenho um carro e quero fazer
o seguro’. Contato ¢ tudo, contato
é o sucesso”. ©
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O aplicative

O aphcativo SulAmerica Saude tern uma serie de funcionalidades para tornar o dia a dia
dos sequrades ainda mais agil, Conheca algumas facilidades:

 Carteirinha digital

« Localizacio da rede referenciada por geolocalizacao

« Consuita ao status de reembolso

de procedimentos (novo)

= Status da validacao prévia

* £ MLUito mats

Baixe agora. £ gritis|

B il B ey
| 4 App Store

Quvidoria: 0800 725 3374

sulamerica.com.br

SulAmeérica
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presidente da Tokio Marine
Seguradora, José Adalberto
Ferrara, recebeu o presi-
dente do SINCOR-DE
Dorival Alves de Sousa, no estande
da companhia no 18° Congresso
Brasileiro dos Corretores de Segu-
ros, realizado no Rio de Janeiro, de
16 a 18 de outubro passado.
Durante o encontro, o presidente
reforgou a importancia da parceria
entre a seguradora e os corretores
do Distrito Federal. “O corretor é
0 nosso unico canal de vendas e nds
mantemos um relacionamento mui-

to proximo para ouvir suas sugestoes
e opinioes sobre produtos e servigos.
Queremos crescer ainda mais no
mercado brasileiro, de forma susten-
tével, junto com nossos parceiros de
negécios”, afirmou Ferrara.

O executivo ressaltou também a
parceria com o SINCOR-DE. Se-
gundo Ferrara, o “sindicato tem um
papel fundamental na formacio e
valoriza¢ao do trabalho do Corretor,
o que contribui muito para o cresci-
mento do mercado de Seguros”.

A Tokio Marine mantém uma
Sucursal em Brasilia. A gestora exe-
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cutiva da Sucursal, Suzana Ribeiro,
o superintendente Comercial Vare-
jo CO, Jean Brunetto e a diretora
Comercial Varejo MG/CO, Mir-
cia Radavelli, s3o os responsdveis
pelo atendimento aos corretores. ©

A sua disposicao

HOUUmomm 0 0 O M Dmommind o omomOomm oo m 0 omooo omo oo

indicato atuante ¢ sindi-
cato presente. Pensando
nisto, o Sindicato dos
Corretores de  Seguros,
Empresas Corretoras de Segu-
ros, Capitalizacio e Previdéncia
Privada no Distrito Federal, o
SINCOR-DE coloca a disposi¢io
de todos os associados a estrutura
interna de sua sede. No local h4
uma sala de reunides para nove
pessoas e também um auditério
com capacidade para 30 pessoas.
Nos espagos é possivel realizar,

6110 00 00 SINCOR-DF

por exemplo, encontros de ne-
gbcio, palestras, treinamentos e
mesmo recepgdo a clientes e co-
laboradores. Para utilizar a sala
de reunides ou o auditério basta
fazer o agendamento pelo e-mail

sincordf@sincordf.org.br ou tele-
fone 3323 6562. O SINCOR-DF
fica bem no centro de Brasilia, no
Setor Comercial Sul quadra 1 blo-
co D salas 51 a 54, Edificio JK. A

casa é sua! ©
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Aperte o cinto com a Allianz.

Com apenas alguns cliques, vocé
faz sua parte na protegao de
cada vida que atende.

Cote Allianz Auto, um dos melhores
seguros do mercado segundo
os préprios clientes*.

allianz.com.br

Com voceé eA aZz |

Allianz ()

Lewis Hamilton,
MERCEDES AMG PETRONAS For

© Allianz SE |

DECADE OF ACTION FOR

MERCEDES/AINMIES . | ROADSAFETY2011-2020
PETRONAS ™ o™ £ supported by Allianz @

The F1 FORMULA 1 logo, F1, FORMULA 1, FIA FORMULA ONE WORLD CHAMPIONSHIP, GRAND PRIX and related marks are trade marks of Formula One Licensing BV, a Formula One group company. Al rights reserved.

*Pesquisa da EscolherSeguro, 2013.
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nimero de indeniza¢oes

pagas pelo Seguro DPVAT

as vitimas de acidentes de

trinsito continua a subir.
As estatisticas da Seguradora Li-
der DPVAT apontam acréscimo
de 25% na quantidade de benefi-
cios pagos de janeiro a setembro de
2013 no Brasil ante mesmo periodo
de 2012, chegando a 445.833 inde-
nizagoes. Os pagamentos por invali-
dez permanente, mais uma vez, fo-
ram os principais responséveis pelos
acidentes, registrando alta de 36%
em relagio ao ano anterior.

Vale destacar um aspecto positi-
vo em relagdo as indenizagoes por
morte. De acordo com o estudo, o
pagamento destas indenizagoes caiu
9% em relagdo a janeiro-setembro
de 2012. No periodo, foram pagos
41.761 beneficios por morte. As
vitimas mais frequentes continuam
sendo as com idade entre 18 e 34
anos, totalizando 50,8%, sendo
predominantemente composta por
homens.

O sexo masculino, entre todas
as idades, somou 76% de todas as
indenizagbes pagas até setembro
de 2013. Quando analisadas as in-
denizagoes por tipo de veiculo, as
estatisticas mostram que 72% dos
beneficios foram pagos em conse-
quéncia de acidentes de trinsito
envolvendo motocicletas, sendo o
anoitecer, entre 17h e 19h59min,
o periodo de maior incidéncia de

8110 00 00 SINCOR-DF

acidentes indenizados (24%).

A predominincia de indeniza-
¢Oes por morte, resultante de aci-
dentes causados por automéveis,
foi observada em quase todo o Su-
deste, tendo em vista a maior con-
centracio deste tipo de veiculo na
composi¢ao da frota desta regido
(67%). A excegio fica por conta do
Espirito Santo, onde motocicleta ¢
o veiculo que mais se envolve em
acidentes fatais.

Seguro

Distrito Federal

No DE os acidentes fatais cau-
sados por automdveis lideram as
estatisticas enquanto as indeniza-
¢oes por mortes em acidentes com
motocicletas correspondem a 48%
dos beneficios concedidos pelo Se-
guro DPVAT no periodo. Em nivel
nacional, o veiculo de duas rodas
¢ o principal causador de acidentes
fatais indenizados pelo Seguro

DPVAT. &

Obrigatério IDPVAT

EM CASO DE ACIDENTE DE TRANSITO,
LIGUE E SAIBA COMO RECEBER A INDENIZACAO

(Oxx61) 3323 1211

SINCCR-DF SCS - Quadra 01 - Edificio JK - Sala 57 - Asa Sul - Brasilia (DF)

Sindicato dos Cometores, Empresas Corretors de Seguros, Copisalizogio e Previdéneio Privoda no DF
dpvat@sincordf.org.br

www.sincordf.org. br
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ma festa de gala para mais

de mil e duzentas pesso-

as marcou os 25 anos do

SINCOR-DE O evento,
realizado no Salao Grande Oriente
do Brasil em 29 de novembro pas-
sado, incluiu também a solenidade
de entrega do XIII Troféu Alvora-
da, a maior honraria do mercado
de seguros no Distrito Federal.

O presidente do SINCOR-DE
Dorival Alves de Sousa, iniciou a
comemoragio fazendo um agrade-
cimento, em nome de todos os di-
retores e conselheiros do Sindicato,
aos patrocinadores e também pela
presenca de cada uma das pessoas
presentes no evento. Em seguida,
apresentou um video registrando o

histérico das lutas e vitdrias da ca-
tegoria ao longo de 2013.

Apbés as palavras do presidente,
foi feita a entrega do Troféu Alvo-
rada. Os vencedores foram esco-
lhidos pelos préprios profissionais
corretores de seguros, por meio de
um questiondrio de votagao. Os
corretores votantes participaram
do sorteio de um iPad mini. O ga-
nhador foi Harvey Augusto Tessis.

Justa homenagem

Durante as premiagbes, o
SINCOR-DF prestou uma mere-
cida homenagem aos profissionais
da imprensa brasileira especializada
no mercado de seguros. Os home-
nageados presentes ao evento fo-

ram: Jorge Clapp, Kelly Lubiato e
Francisco Pantoja, da Revista Apé-
lice; Paulo Kato, da Revista Cober-
tura; Gustavo Déria, do CQCS;
Jota Carvalho, da JRS Comunica-
¢do, e Sérgio Carvalho, do JNS -
Jornal Nacional de Seguros.

Apds as premiagoes ¢ homena-
gens, a solenidade foi concluida
com o sorteio de uma maravilho-
sa viagem a cidade de Buenos Ai-
res, Argentina, a trés corretores de
seguros associados, com direito
a acompanhante. Os corretores
sorteados foram Domingos Sdvio
Machado, Leonado Henri Fialho e
Paulo Domingos Souza, que viaja-
ram a capital portenha no periodo
de 9 a 12 de dezembro. ©

CONFIRA 0S PREMIADOS EM CADA UMA DAS CATEGORIAS DO TROFEU ALVORADA:

. Jodo
Nébrega Interaminense Junior
(Bradesco Seguros), Ronaldo
Pinho (Porto Seguro Seguros)
e Angelo Vargas Garcia (HDI
Seguros).

Marcos Centin Dornelles
(Porto Seguro Seguros).

Anderson Olivier (Porto Segu-
ro Seguros).

10010 00 M 00 (SINCOR-DF

Gleison da Silva

(SulAmérica Seguros).

Ferreira

Porto Seguro Seguros.
Allianz Seguros S.A.

SulAmérica Seguros e
Porto Seguro Seguros).

SulAmérica Seguros.

. Bra-
desco Vida e Previdéncia.

Icatu Seguros.

Tékio

Marine Seguradora.

Porto Seguro Seguros.

Paulinelli e Junker (PAC Bra-
desco Auto/RE).



PROFISSIONAIS: DIRETOR REGIONAL

PROFISSIONAIS: DIRETOR REGIONAL

. 4 .

VENCEDOR: Joado Nébrega Interaminense Junior VENCEDOR: Ronaldo Pinho
REPRESENTADO POR: Rodrigo Francisco Vaz de REPRESENTADO POR: Marcos Centin Dorneles
Vasconcelos ENTREGUE POR: Dorival Alves de Sousa

ENTREGUE POR: Cleber Wilson Pioto

PROFISSIONAIS: DIRETOR REGIONAL PROFISSIONAIS: GERENTE

VENCEDOR: Angelo Vargas Garcia VENCEDOR: Marcos Centin Dornelles
ENTREGUE POR: Dorival Alves de Sousa ENTREGUE POR: Domingos Savio Machado

Do0domooodna



PROFISSIONAIS: COORDENADOR PROFISSIONAIS: ASSISTENTE COMERCIAL
~

. 4
VENCEDOR: Anderson Olivier VENCEDOR: Gleison da Silva Ferreira
ENTREGUE POR: Claudio Antonio de Souza Troncha ENTREGUE POR: Eliene Martins Soares

SEGURADORAS: RAMO AUTOMOVEL SEGURADORAS: RAMO CONDOMINIO

VENCEDOR: Porto Seguro Seguros VENCEDOR: Allianz Seguros S/A
REPRESENTADO POR: Marcos Centin Dornelles REPRESENTADO POR: Liliana Couto
ENTREGUE POR: Renata Carneiro Valadares ENTREGUE POR: Dirceu Bonecker Souza Lobo Junior

Allianz @)
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SEGURADORAS: RAMO EMPRESARIAL

SEGURADORAS: RAMO EMPRESARIAL
~

.
VENCEDOR: SulAmérica Seguros VENCEDOR: Porto Seguro Seguros
REPRESENTADO POR: Vitor Gomes REPRESENTADO POR: Walyson Silva
ENTREGUE POR: Sérgio Luiz Viott ENTREGUE POR: Dorival Alves de Sousa

SulAmérica
sssociadazo ING
SEGURO
v
SEGURADORAS: RAMO SAUDE SEGURADORAS: RAMO VIDA
VENCEDOR: SulAmérica Seguros VENCEDOR: Bradesco Vida e Previdéncia
REPRESENTADO POR: Vitor Gomes REPRESENTADO POR: Wellington Pires
ENTREGUE POR: Laerte Paulo da Silva ENTREGUE POR: Francisco de Assis Parente

SulAmérica

cadazo ING

Bradesco
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SEGURADORAS: RAMO PREVIDENCIA

D

VENCEDOR: Icatu Seguros

REPRESENTADO POR: Rodrigo Freitas
ENTREGUE POR: Paulo Celso Pereira de Morais

SEGURADORAS: SERVICOS/ ATENDIMENTO AO
CORRETOR DE SEGUROS

VENCEDOR: Porto Seguro Seguros
REPRESENTADO POR: Marcos Centin Dornelles
ENTREGUE POR: Alex de Lima Miranda

PORTO ii
SEGURO

14110 00 M 00 (SINCOR-DF

SEGURADORAS: RAMO RISCOS DIFERENCIADOS/
FINANCEIROS
~

VENCEDOR: Tékio Marine Seguradora
REPRESENTADO POR: Suzana Macedo Ribeiro
ENTREGUE POR: Augusto Escéssia de Oliveira

&™) TOKIOMARINE
\:\Q SEGURADORA

SEGURADORAS: ASSESSORIA DE SEGUROS

VENCEDOR: Paulinelli e Junker (Pac Bradesco Auto/RE)
REPRESENTADO POR: Enir Aparecida Frizzo Junker
ENTREGUE POR: Aderson Blanco Cinnanti




HOMENAGEADO: Jorge Clapp HOMENAGEADO: CQCS
ENTREGUE POR: Dorival Alves de Sousa REPRESENTADO POR: Gustavo Doéria
ENTREGUE POR: Dorival Alves de Sousa

HOMENAGEADO: Revista Apolice HOMENAGEADO: Revista Cobertura
REPRESENTADO POR: Francisco Pantoja Vargas REPRESENTADO POR: Paulo Kato
e Kelly Lubiato ENTREGUE POR: Domingos Savio Machado

ENTREGUE POR: Guilherme Lourengo Coimbra

cobigrtuca

Mo0Monmoooans



HOMENAGEADO: JRS Comunicagao HOMENAGEADO: Centauro Vida e Previdéncia
REPRESENTADO POR: Jorge Alberto da Silva Carvalho REPRESENTADO POR: Sidney Pariz
ENTREGUE POR: Irineu Joaquim de Oliveira ENTREGUE POR: Raimundo John Ferreira de Sousa

HOMENAGEADO: SINDSEG MG/GO/MT/DF HOMENAGEADO: JNS Jornal Nacional de Seguros
REPRESENTADO POR: Carlos Roberto Lopes Cavalcante REPRESENTADO POR: Sergio Pinto Teixeira de Carvalho
ENTREGUE POR: Dorival Alves de Sousa ENTREGUE POR: Irineu Joaquim de Oliveira

16[111 00 M 00 (SINCOR-DF



SORTEIO DO IPAD SORTEIO DA VIAGEM A BUENOS AIRES
~ ~

SORTEADO: Harvey Augusto Tessis SORTEADO: Domingos Savio Machado
ENTREGUE POR: Dorival Alves de Sousa ENTREGUE POR: Dorival Alves de Sousa

SORTEIO DA VIAGEM A BUENOS AIRES SORTEIO DA VIAGEM A BUENOS AIRES
SORTEADO: Leonardo Henri Fialho SORTEADO: Paulo Domingos Souza
ENTREGUE POR: Diego Cunha, Consultor Vida e ENTREGUE POR: Dorival Alves de Sousa
Previdéncia da Porto Seguro, e Dorival Alves de
Sousa

MoioMOnmooodm?
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Na medida certa

HUIMOE 0D momhOmm O oo mUmo mooooo mom

omo calcular o seguro con-
dominial? Primeiro, é de
extrema importancia que
seja feita uma avaliago cor-
reta do prédio. O pardmetro mais
indicado para o cdlculo do seguro ¢é
o CUB (Custo Unitdrio Bdsico da
Construgio), que reflete a variagao
mensal dos custos de materiais e
mao de obra utilizando metodologia
definida pela Associagio Brasileira de
Normas Técnicas (ABNT).
Em termos de seguro,
o valor de mercado
do prédio nio
significa

24010 000 00 (SINCOR-DF

W

nada. Na hipétese de um acidente
que afete a estrutura do edificio, a
indenizagao serd paga para a sua re-
constru¢do ou da parte que foi atin-
gida. Além disso, o seguro feito em
valor maior do que o do bem segu-
rado nio significard indenizacio ex-
tra. Por isso, o calculo deve ser feito
sempre pelo valor de reposigao.

A indenizagio para a reconstru-
¢ao de um prédio segurado nio
considera o valor do terreno e do
projeto. Por outro lado, fora os cus-

tos da estrutura, sao incluidos

todos os equipamen-

tos, como ele-

vadores, péra

-raios, antenas,

interfones e

outros. lam-

bém  devem

ser acrescenta-

dos os gastos

com remogoes

do entulho do

terreno e mo-

bilidrio da par-
te comum.

O pagamento do prémio (prego)
do seguro deve ser feito através da
rede bancdria. Se for pago em che-
que, este deverd ser nominal a segu-
radora. Caso o cheque seja entregue
ao corretor, o condominio devera
solicitar um recibo detalhando a fi-
nalidade do cheque e a companhia
de seguros para a qual estd destina-
do. O cheque deverd ser emitido em
nome da seguradora.

Outra pergunta importante: o
sindico tem autonomia para definir
e contratar o seguro condominio?
A decisao de contratar o seguro ba-
sico obrigatério pode ser tomada
apenas pelo sindico. E recomenda-
vel que ele procure a ajuda de um
corretor para calcular a importin-
cia a ser segurada, jd que terd de
responder pessoalmente por uma
indenizagio insuficiente para co-
brir prejuizos causados aos demais
condéminos. O prémio (valor
pago pelo condominio e rateado
entre todos os conddminos, de
acordo com a fragao ideal corres-
pondente ou igualmente, se a con-
vengdo permitir) ¢é relativamente
baixo quando comparado com o
de outros tipos de seguro. Por isso,
os condominios costumam com-
plementar a cobertura bdsica con-
tratada com coberturas adicionais,
como responsabilidade civil, danos
elétricos, quebra de vidros, etc. ©

Fonte: Tudo Sobre Seguros
http:/lwww. tudosobreseguros.org. br



Empreendedorismo e unido norteiam Lojacorr S.A.
também em sua 3* Convencdao Nacional.

Pelo terceiro ano consecutivo,a Lojacorr S.A realiza um grande evento para reunir todos os profissionais que representam a empresa
- cerca de 400 Corretores de Seguros Acionistas — e executivos de seguradoras parceiras,

A 3" Convencio Macional Lojacorr 5.A. acontecera em Curitiba, no Parana Clube, dias 14 e 15 de margo.

FEIRA (14 de marg

| Lh30m Inicio do Credenciamento.

| 4h00m Abertura Oficial da Convencio.

1 4h30m I* Redada: Mcmento com o Mercadao.

| ShedSm Coffee Break com Visitagio aos Stands.
| 6h45m 2* Rodada: Momento com o Mercadao.

| BhOOm Visitagido aos Stands.

Jantar Allianz Seguros.

Jogo Corporative: Um desafio para vivenciar e refletie

09h00m e
sobre competéncias empreendedoras.
Tk Apresentagio de grupos voluntarios sobre os
aprendizados do Jogo Corparativo.
| 2h00m Almogo Bradesco Seguros.
| 3h00m Visitacio aos Stands.
Dbt Palestra Magna: “Empreender para Crescer. juntos
Somos Mais Fortes”
Encerramento da 3* Convencao Macional da Lojacorr:
I5h30m ; '

Brinde e foro com os participantes,
| 6hvd5m Coffe Break de Encerramento.
SABADO (I5 de margo - MOITE) - Festa para Entrega do

Troféu Referéncia Nacional

.I.-'Inr;irin . Atividade
| #h30m Recepcio dos Comnvidados.
20h30m Abertura Oficial da Convengio.
20h40m Palavras do Presidente.
20h50m Cerimania de Entrega do Troféu Referéncia Macional,
22h00m Jantar,
230 0m Show com Elvis Cover & Banda {Rogerio Cordoni).

Mais informagdes no site: httpiicjacomcom.briconvencac 20| 4/

O tema desde ano — “Empreender para crescer.
Juntos somos mais fortes” — representa a ideclogia
da empresa e o momento de transformacio do
corretor de seguros em empresario de seguros.

Com este pensamento, a Lojacorr esta aprimoran-
do seu modelo de negocios, para atender de forma
completa todos os profissionais do mercado de
SEEUFGSZ corretores dE SEEUI'GE e EmPFESIIS corre=
toras de todos os tamanhos,

Os acionistas que ja fazem parte da rede terio
condigées de prosperar ainda mais no mercado e
05 NOoOvos Corretores € corretoras E!'If_Dntmﬁll-D
uma estrutura especializada para otimizar os resul-

tados.

Durante os dois dias de evento serdo discutidos varios temas a respei-
to do mercado de seguros e das novas estratégias da Lojacorr a partir
de 2014 (confira programacio a seguir). Apos a convencgio, haverd o
jantar e a tradicional festa de entrega do MNovo Troféu Referéncia
Macional, que premia os corretores e seguradoras que foram desta-
que em 2013. Na festa havera ainda o show musical de Rogério
Cordoni (Elvis cover) apresentador do programa "0 ReiVisita”,

“O grande objetivo da nossa convengio é a aproximagio entre os
Acionistas da empresa, com atuacio em cinco estados brasileiros (os
trés do Sul, além de Sio Paulo e Distrito Federal) e com seguradores,
para relacionamento e troca de informagdes. Temos palestras e traba-
Ihos em equipe para compartilhar conhecimentos sobre o mercado e
evoluir o nosso negocio”, afirma o vice presidente da Lojacorr S.A,
Diogo Arndr Silva.

A 3" Convengio MNacional Lejacorr 5.A tem o patrocinio das segura-
doras Allianz, Bradesco, Centaure, Chubb, HDI, Mapfre, Tokio Marine,
lcaw e Yasuda/ Maritima.

Lojacorr .
Frele dle Carretaras de Srgurs -ﬂrﬂu-




Se a vida de cada pessoa é diferente, o seguro de vida também deveria ser.

Corretor, agora vocé pode oferecer um seguro de vida sob medida para o seu Cliente. Isso
porque a Bradesco Seguros possui o ABS TOTAL PREMIAVEL e o ABS SENIOR BRADESCO.
Produtos de facil comercializacao, com diversas formas de pagamento: cartao de crédito,
débito em conta, consignado ou carné e, além disso, conta com servicos de assisténcia funeral.
O melhor custo-beneficio a partir de RS 11,11. Saiba mais no site bradescoprevidencia.com.br
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Rio2016 Q_ -
OC@ Central de Relacionamento: 4004-2704 / 0800 701 271M
— SAC - Servico de Atendimento ao Consumidor: 0800 721 -
PATROCINADOR

OFICIAL SAC - Deficiéncia Auditiva ou de Fala: 0800 701 2778
Ouvidoria: 0800 701 7000

TM Rio 2016 | Todos os direitos reservados.

bradescoseguros.com.br

@BradescoSeguros [i facebook.com/BradescoSeguros

D Bradesco Seguros

E melhor ter.



